NEXTIRAONE

NextiraOne to wiodacy europejscy eksperci w zakresie
ustug komunikacyjnych. Obstugujemy blisko 60.000
klientow prowadzac sprzedaz bezpo$rednia oraz oferu-
jac ustugi wsparcia w 16 krajach Europy.

Projektujemy, instalujemy, utrzymujemy i wspieramy
rozwigzania komunikacyjne dla Twojej firmy, od trans-
misji gtosu, danych i obrazu po mobilnos¢, bezpieczen-
stwo i aplikacje.

We wspotpracy z globalnymi liderami technologicznymi
dostarczamy catoSciowe rozwigzania komunikacyjne
maksymalizujgce korzy$ci biznesowe naszych klientow.

O

PRACOWNICY NEXTIRAONE

JesteSmy w 100% zaangazowani w utrzymanie pozycji
eksperta w zakresie ustug komunikacyjnych poprzez
rekrutacje, rozwdj i zatrzymanie najlepszych pracowni-
kow. Zawsze chetnie zatrudniamy utalentowanych
i odpowiednio wykwalifikowanych kandydatow, ktorzy
podzielaja nasza wizje i sq gotowi realizowaé nasza
misje i przestrzega¢ naszych wartosci.

O

NASZzE WARTOSCI

Catkowite zaangazowanie
Wobec klienta
Wobec siebie nawzajem
W proces inwestowania w pracownikow
W utrzymanie pozycji wiodacych ekspertow w
zakresie ustug komunikacyjnych

Technologia jako nasza pasja
Duch przedsigbiorczoSci
Absolutna uczciwo$¢

nexhraone®
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0d kandydatow oczekujemy:

= €0 najmniej 5-letniego do$wiadczenia w prowadzeniu

skutecznej sprzedazy rozwigzan teleinformatycznych do
okreslonych sektoréw gospodarki

= samodzielnoSci i odpowiedzialnoSci za powierzone za-
dania

= umiejetno$ci budowania i utrzymywania dtugotermino-
wych relacji z Klientami

= rozwinietych umiejetno$ci interpersonalnych

= znajomosci jezyka angielskiego pozwalajacej na swo-
bodng komunikacje

= wyksztatcenia wyzszego.

Dodatkowym atutem bedzie:

= doswiadczenie w oferowaniu kompleksowych ustug i
rozwigzanh informatycznych.

Do zatrudnionej osoby bedzie nalezato:

= realizacja planow sprzedazy
= samodzielne i aktywne pozyskiwanie Klientow
= prowadzenie catego procesu sprzedazy (prezentacje,

kalkulacje cenowe, ofertowanie, negocjacje cenowe,
negocjowanie umow)

= badanie i kreowanie potrzeb klientow pod katem posia-
danych rozwigzan w portfolio firmy NextiraOne

= wspotpraca z dziatami wsparcia sprzedazy

" raportowanie stanu realizacji planow sprzedazy.

Z naszej strony oferujemy prace w mtodym i dynamicznym
zespole, mozliwo$¢ rozwoju zawodowego, profesjonalne szko-
lenia, atrakcyjny system wynagradzania oraz samochod stuz-
bowy i telefon komorkowy.

Wszystkich zainteresowanych, prosimy o przestanie CV ze zdje-
ciem oraz zamieszczonym w temacie e-maila numerem refe-
rencyjnym na adres:

rekrutacja@nextiraone.pl

NextiraOne Polska Sp. z o.0.
ul. Chmielna 85/87, 00-805 Warszawa
(budynek Warta Tower)

Zastrzegamy sobie prawo do odpowiedzi tylko na wybrane
oferty.

Prosimy o0 zamieszczenie zgody na przetwarzanie danych osobowych:

"Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych w celach rekrutacyi,
zgodnie z Ustawq z dnia 29.08.1997 o ochronie danych osobowych (Dz.U. nr 133, poz
833)."



